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Статията е фокусирана върху същността и измерването на инфлацията. Отчитат се социалните последици
от инфлацията. Формирани са изводи относно видовете инфлация и конкретните техни проявления спрямо
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Инфлацията е сравнително нов икономически
фактор. Реално, тя се появява през XX век, макар
че периоди на значително покачване на цените са
наблюдавани и по-рано. Тези периоди, обаче са би-
ли характерни за отделни държави или са имали
временни ограничения, поради което не са били ха-
рактеризирани с термина „инфлация”. Този термин
възниква във връзка с прехода към „книжните па-
ри” и отразява пренасищането на сферата на па-
ричния оборот с тези пари. Първоначалния смисъл
на думата „инфлация” се изразява в излишъка на
„книжни пари”, респективно тяхното обезценяване,
което води до покачване на цените. От гледна точ-
ка на финансистите инфлацията е чисто парично
явление, което е естествено продължение на пър-
воначалните си форми.

В исторически план инфлацията се появява ка-
то резултат от разпространението на „книжните па-
ри”. Този извод практически е верен, но историята
познава и случаи, в които паричния оборот е бил
пренасищан и с „метални пари”. В условията на
„метално парично обръщение” инфлацията е била
свързана с понижаване количеството на ценни ме-
тали в монетите в сравнение с тяхната номинална
стойност. В тези случаи са били емитирани така
наречените „олекотени монети”, което определе-
но е довело до липсата на доверие в стойността
им. Това явление е наблюдавано многократно. От
друга стана, е възможен и излишък на „метални
пари” с аналогични последствия – покачване на
цените. Това се е случвало относително рядко, тъй
като е предполагало големи разходи за благород-
ни метали, което очевидно е валидно за XVI век,
когато испанците рязко са увеличили производст-
вото на злато и сребро в американските си колонии.
В резултат на тази тенденция се наблюдава т.нар.
„революция на цените”. Това има принципно зна-
чение, тъй като потвърждава количествената теория
за парите, обясняваща най-добре проблемите на
инфлацията. Това има принципно значение, тъй ка-
то потвърждава истинността на количествената те-
ория за парите, която обяснява най-добре много

проблеми, в това число и инфлацията. И все пак
съществуването на книжните пари само по себе
си не е обусловило появяването на инфлацията, а
просто е станало благоприятно условие за ражда-
нето на процеса.

На пръв поглед инфлацията се проявява само
в покачването на цените. И до днес всяко такова
покачване се отъждествява именно с нея. Необ-
ходимо е да се направи анализ на причините за
покачването на цените. Ако цените се покачват по-
ради реалните разходи за производство, (като при-
мер – влошаване на условията за добив на природ-
ни ресурси), то това явление не може да бъде на-
речено инфлация. Ако производителят е предизви-
кал определено търсене към някаква „модерна сто-
ка”, вследствие на което цените за тази стока са
се покачили поради качеството – това отново не е
инфлация, а нормална реакция по отношение на
технико-икономическите движения в производство-
то и реализацията на продукцията. Инфлационният
ръст на цените е свързан и с други фактори. Външ-
ните му признаци са: масовост (т.е. покачване на
цените на всички стоки), непрекъснатост и продъл-
жителност на покачването.

На теория, инфлационното покачване на це-
ните може да възникне вследствие на търсенето и
предлагането, тъй като цената е резултат от ба-
ланса помежду им. Въздействието на търсенето
върху ръста на инфлацията е свързано с образу-
ването на специфични доходи у купувачите. Към
тях се отнася прираста на доходите за сметка на
дефицита в бюджета и застрахователните фондове.
Като правило, това са разходи на държавата, пред-
назначени за: социални проблеми, издръжка на дър-
жавния апарат, военни разходи и т.н. Подобни раз-
ходи обикновено се възприемат като „свръхразхо-
ди”, или „над икономическите възможности на стра-
ната” и обикновено се покриват от бюджета, прев-
ръщайки се в един от основните фактори за инфла-
ция. Покачването на инфлационните нива в такива
случаи обикновено води до драстично увеличаване
на цените, което от своя страна предизвиква т.нар.



Ролята на инфлацията като икономически фактор 71

„инфлация на търсенето”, която съответства на па-
ричната маса, макар че тази зависимост нерядко е
неясна.

За сметка на влиянието на предлагането съ-
що може да възникне инфлация, по-често нарича-
на „инфлация на разходите”, което определено не
е точно определение. Трябва да се отбележи, че
самото предлагане, като въздействие върху инф-
лацията понякога бива отричано и съответно опре-
деляно като „паричен феномен”, т.е. зависещо са-
мо от динамиката на финансовите активи и изли-
шъка в търсенето. Таза теза е практически и те-
оретически невярна, особено за условията на Бъл-
гария. Механизмът на предлагането въздейства
върху инфлацията и е свързан с формите на орга-
низация на производството и съответстващите ви-
дове конкуренция. Ако производството на който и
да е продукт е монополизиран, то продавача на то-
зи продукт може да повиши цената до пълно из-
черпване на платежоспособното търсене за него.
Действията на продавача (производителя) – моно-
полист означават, че връзката между паричната ма-
са и нивото на цената не е едностранна, не само
цените могат да се променят под влияние на па-
ричната маса. Възможна е и противоположна зави-
симост: паричната маса се променя (като правило
се покачва) под влияние на измененията в цената.
В икономиката причините и следствията много често
си сменят местата. Но инфлацията на предлагане-
то не изключва инфлация на търсенето, те могат
да съществуват дори в България.

В инфлацията на предлагането главното не е
нивото на разходите, а възможността за произво-
дителя-монополист да повиши цената на продукта
си, за това подобен вид инфлация не може да са
нарича “инфлация на разходите”, макар че разхо-
дите имат определено отношение към инфлацията,
не толкова за нейното възникване, колкото за нейно-
то пренасяне от отрасъл към отрасъл. Класически
пример за това са страните членки на ОПЕК през
70-те години. Използвайки своето монополно по-
ложение на петролния пазар, те два пъти покачиха
цените на петрола почти десет пъти. Нима те са
били подтиквани към това повишаване на цената?
Не, при тях разходите за добив на нефт са по-ниски,
отколкото в другите страни. Всичко идва от
монополизма, в произвола на лидера на пазара.
Разбира се, при увеличаването на цените на нефта
разходите в другите отрасли които използват нефт
като суровина и топливо се покачват и в тези от-
расли също се повишава цената на готовата про-
дукция, което е следствие от първоначалното по-
качване, дадено от монополистите. Рядко някой мо-
же да се удържи на съблазънта да покачи цените
на продукцията си повече от колкото това е реално

поради поскъпване на суровините. Всички който по-
еха риска да го направят предизвикаха покачване-
то на инфлацията през 70-те години в развитите и
развиващите се страни, но тя се корени в действи-
ята на ОПЕК.

Има още един повод инфлацията на предла-
гането да се нарече и инфлация на разходите. Става
дума за елемента на разходите свързан с работ-
ната заплата. Ако пазара на труда е монополизи-
ран от профсъюзите или съществува държавно ре-
гулиране на заплащането на труда, насочено към
нейното систематично повишаване, то напълно е
възможно покачване на разходите в такива размери,
които биха оказали влияние върху цените на
продукцията. Тук в чист вид се изразява инфлаци-
ята на разходите, но в крайна сметка всичко се
свежда до действията на монополиста, намиращ
се на страната на предлагането. Именно този ва-
риант на инфлация е широко разпространен в раз-
витие страни, макар че подобна зависимост не въз-
никва винаги. Но самостоятелното въздействие на
нивото на заплащане на труда върху нивото на це-
ните не подлежи на съмнение и се проявява в инф-
лацията на разходите. Колкото по-голяма част от
населението живее за сметка на продажба на ра-
ботна сила, толкова по-голяма е зависимостта на
динамиката на цените от политиката за работната
заплата, от ситуацията, образуваща се на пазара
на труда.

Наличието на различни видове инфлация по-
казва комплектността на причините, които я
предизвикват, тя далеч не е само “чисто парично
явление”, тя даже не е и чисто икономическо явле-
ние. Историята свидетелства, че инфлацията мно-
го често е спътник на обществени сътресения, ре-
зултат от политически и социални конфликти. Но в
спокойни времена инфлацията зависи от общест-
вената психология, от настроенията в обществото.
Съвсем справедливо възниква термина “инфлация
на очакванията”. Ако всички членове на общество-
то особено икономически активните субекти очак-
ват инфлацията тя непременно ще възникне. Ето
тук трябва да се прояви и ролята на държавата.
Нейната задача не е толкова насочена към пряко
регулиране на цените (това в условията на пазара
рядко се налага), колкото в създаването на атмос-
фера, а спокойствие и доверие, увереност в добри-
те перспективи на производството, в недопускане-
то на вътрешни и външни конфликти и на тяхното
бързо разрешаване при възникването им. Инфла-
цията в известен смисъл е показател за състояни-
ето на обществото, измерител на неговото бла-
гополучие.

За такъв подход има още по-големи основания,
че инфлацията през целия XX в. постепенно се пре-
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върна във всеобщ, повсеместен и постоянен фак-
тор. Тя присъства практически във всички страни,
също както и бюджетният дефицит и държавният
дълг. Инфлацията е обичайно и дори необходим
елемент на икономическия живот.

Редица глобални причини способства за това.
Бързият ръст през втората половина на XIX в. и
през XX в. общественото стоково производство до-
веде до усложняване на структурата му и усилва-
нето на технологическата и социална взаимозави-
симост. Системата на цените и социалните транс-
фери станаха универсални и обхващат всички пред-
приятия и членове на обществото. Изменението на
единичната цена на стока или данъчната ставка,
нивото на работната заплата и т.н. оказва въздейс-
твие върху цялата система, и тя трябва да реагира
на тези смущения. Най-добрият начин за отчитане-
то на въздействието им и предотвратяването на въз-
никването на сериозни конфликти – това е опреде-
лен ръст на работните заплати и нивото на цените.
Това е нещо като смазка на механизма на разпре-
делението. Създава се естествен фон на инфла-
цията, подобно на радиационния фон на нашата
планета. И в двата случая всичко зависи от конк-
ретното ниво на процеса. Естественият радиаци-
онен фон, е видимо полезен за биосферата, но
Чернобил – не е приемлива катастрофа. Малката
инфлация (2-3% годишно) може да донесе полза,
хиперинфлацията (хиляда процента годишно) съз-
дава опасност за цялата система.

Превръщането на инфлацията в постоянен ико-
номически фактор способства за същественото из-
менение на практика на ценообразуването под вли-
яния на монополистичните предприятия. В услови-
ята на господство на монопола върху цените се
наблюдава намаляване на колебанията в съответс-
твие със стадиите на икономическия цикъл (пови-
шаване при подем и намаляване при криза) и пре-
обладава едностранната насоченост към пови-
шаване. След великата депресия през 30-те е ня-
мало период на масово понижаване на цените в
нито една страна с пазарна икономика. Монопола
удържа цената и в период на спад, а в период на
подем се покачват в последствие. Рязко се намали
сферата на действие на ценовата конкуренция.
Понижаването на цената рядко се използва като
средство за борба с конкуренцията, тъй като кон-
куренцията все повече се опира на метода за ди-
ференциация на продукта, повишаване на качест-
вото му, обновяване на асортимента му. Разходите
на предприятията за научноизследователска дей-
ност рязко се увеличиха, както и разходите за со-
циално застраховане и екология. В тези условия
предприемачите са заинтересувани преди всичко
от покачване на паричните си доходи при предход-

ното или повишеното ниво на цените.
Повишаването на ефективността на произ-

водството, като правило, се проявява не в понижа-
ването на цените, а в повишаването на обема от
приходи и доходи на участниците в производството.
Това е напълно естествено, тъй като понижаване-
то на цените е конкретната изгода от ръста на ефек-
тивността и е в полза на купувача, а съхраняване-
то на предишното ниво на цените увеличава печал-
бата на производителя и създава за него нови въз-
можности за усъвършенстване на производството
и ръст на доходите за потребление. Масовото по-
нижаване на цените не е абсолютно благо за съв-
ременната икономика и общество.

Едностранната динамика на цените е инфла-
ционна предпоставка, а понякога е и самата
инфлация. Нарастването на държавните разходи
способства превръщането на инфлацията в посто-
янен фактор. Пенсионното, медицинското осигуря-
ване, началното и средното образование през XX
в. се осъществява в значителна степен за сметка
на държавни ресурси или в съответствие със зако-
ните, приети от държавата. За това са необходими
средства, които се получават за сметка на данъч-
ното облагане.понижаването на цените означава на-
маляване на облагаемият минимум и затруднява
плащането на данъците. В държавите с “всеобщо
благосъстояние” постепенно се наложи практика-
та за недопускане на понижаване на номиналните
доходи за заетостта, така и на пенсионерите, ко-
ето ще доведе до фиксирането на определени до-
ходи в състава на общите разходи. А това предпо-
лага съхраняване на цените на предходното им
ниво. През XX в. рязко нарастват военните разходи,
те са постоянно перо в бюджета на всички страни,
увеличават се държавните разходи за екология, за
защита на околната среда и хората от вредните
последици на производството.

Ръстът на държавните разходи води до пос-
тоянен бюджетен дефицит, което способства
инфлацията. Ръстът на доходите на държавата или
на цените предполага държавна стабилност.

Доходите на държавата, веднъж формирани,
трудно се поддават на съкращаване, а постоянст-
вото на тези доходи (още повече техния ръст) пред-
полага увеличаване на базата на данъчното облага-
не, стабилност или ръст на цените. Тази разпрост-
раненост и постоянство позволяват да се разглеж-
да инфлацията като естествен и необходим еле-
мент на съвременната пазарна икономика, по от-
ношение на който е по-уместно да се използва тер-
мина “регулиран”, отколкото “борба”, а в това ре-
гулиране главното е де се удържи инфлацията в
определени граници, в които тя не носи вреда за
икономическото развитие, а дори е полезна, или
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поне неизбежна. В този случай инфлацията може
да се третира като фактор за развитие на съвре-
менното производство или задължително заплаща-
не за това развитие. Но при всички случаи инфла-
цията не може “без надзор”, нейното регулиране
трябва да е непрекъснато и ефективно, и то разби-
ра се е от компетенцията на държавата и централ-
ните банки.

Като постоянен фактор на икономическия жи-
вот, инфлацията значително усложни системата на
общите икономически отношения, тя изисква пос-
тоянно внимание и специални мерки за удържане-
то на “нормално”, безопасно равнище. Основната
характеристика на инфлацията – това е нейната
величина. Степаната на въздействието й върху ико-
номиката и обществото зависи именно от нейното
равнище. За сега все още няма някаква особена
теория по този повод, просто е емпирично устано-
вено, че колкото е по-голяма инфлацията, толкова
е по-зле за обществото. Практиката от друга стра-
на (основно през втората половина на XX в.) пока-
за три стандарта за развитието на инфлацията: пъл-
зяща (“нормална”) – 3-5% годишно, галопираща –
30-100% годишно и галопираща – хиляди и десет-
ки хиляди процента годишно. Това разделение е
приблизително и условно, и в различните страни
нивото на инфлацията води до различни последици.
Много зависи от опита за адаптиране към инфла-
цията. В Латинска Америка, например, голямата
инфлация в някои страни съществува дълго (10-15
години), и те са се научили да се приспособяват
към нея и даже да получават някакъв ръст на про-
изводството и на инвестициите. Но това по-скоро е
изключение, отколкото правило, състоящо се в това,
че свръхинфлацията действа разрушително върху
икономиката, и тя трябва да се премахва.

Макар и отдавна да е формирано негативно
отношение към високата инфлация, по повод нега-
тивното й влияние върху производството същест-
вуват разногласия. Разрушаващото свойство на ин-
флацията не се заключава в ръста на цените, а в
тяхното неравномерно повишаване. Тази неравно-
мерност е разнообразна. Покачването на цените
може да се различава по видове продукция, по го-
тови стоки и услуги и за факторите на производст-
вото, по време, и на края, по регионален аспект
(това е важно за страна като България). Тази не-
равномерност е обективна и неизбежна, тя същес-
твува и извън инфлацията, но тогава е по-малко
видима и не толкова действаща. Когато започва ин-
флацията неравномерното покачване на цените се
превръща в мощен дестабилизатор. Именно тя ра-
зорява едни и обогатява други. Към цените се от-
нася и ставката на работната заплата. Ако всички
показатели за стойност се покачват едновременно

и равномерно в обществото нищо не би се проме-
няло, освен масата на парите в обръщение. Но то-
ва е нереално.

Всевъзможните изменения на различните ви-
дове цени означават реални загуби за отделните
субекти на икономиката. Този, който е вдигнал це-
ните повече е спечелил, а който ги е понижил е
загубил. Едно от негативните последици от инфла-
цията са осезаемите загуби на голяма част от на-
селението и предприемачите и съответно печалба
за другата част. Участниците в тези загуби и пе-
чалби са несиметрични, печелившите субекти са
значително по-малко, отколкото загубилите. По пра-
вило по-често губят по-малко богатите, а печелят
по-състоятелните. “Пари при пари отиват”. Инфла-
цията е мощен фактор за увеличаването на разли-
чията в доходите на населението.

Важен фактор е времето, в което се проме-
нят цените. Едновременното изменение на цените
и доходите не се случва. Даже механизма за ком-
пенсация (индексация) покачва доходите едва след
покачването на цените, което означава загуби за
собствениците на доходи. При инфлацията, който
пръв си покачи цените ще бъде в изгодна позиция,
а който е последен – ще загуби, той покрива само
загубите си и то не в пълен размер. Тази особе-
ност на инфлацията способства за превръщането
й в самовъзпроизвеждащ се процес. Колкото е по-
високо нивото на инфлацията, толкова е по-голямо
разрушаващото й влияние върху икономиката и
обществото.

Едно от последствията на инфлацията е раз-
минаването в оценките между потоците и запаси-
те в стопанството. Повишаването на цените първо
се отразява на потоците, като стойностният им
обем се увеличава, а запасите известно време за-
пазват предишната си цена и накрая се обезце-
няват. Това се отнася за материалните запаси и
запасите от пари. Суровинните запаси, незавърше-
ното производство и основните производствени фон-
дове имат нужда от систематична преоценка. Ако
тази преоценка не е направена на време тя води до
финансови трудности, както се получи в България
с оборотните фондове, които не са преоценени на
време и се получава недостатък на оборотни
средства. Същевременно се обезценяват и всички
парични резерви. Едновременно с това рязко се
изостря проблема с паричната емисия, която ста-
ва неизбежна, а формите й оказват огромно вли-
яние върху цялата икономика и инфлацията. Еми-
сионният доход се превръща в обект на политичес-
ка и икономическа борба. Стихийното, неуправля-
емо и непредсказуеми преразпределение на дохо-
дите е резултат от инфлацията. Някои направле-
ния на това преразпределение обаче могат да се
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дефинират. При инфлацията кредиторът винаги гу-
би за сметка на длъжника, купувача за сметка на
продавача, работниците в бюджетни учреждения за
сметка на заетите в сферата на реалното произ-
водство.

Инфлацията показва важни икономически по-
казатели, необходими за нормалната стопанска
дейност. Става дума за банковия процент и рента-
билността на производството. При „нормално” със-
тояние на обществото и производството размера
на този процент и нивото на обществената рента-
билност на производството са в рамките на устойчи-
ва зависимост и равновесие. Процентът отразява
специфичната ефективност на паричния капитал и
е част от общата доходност на капитала в процеса
на производството като „реален сектор” – в проти-
воположност на финансовия сектор на икономи-
ката. При такъв подход банковия процент се опре-
деля от общата динамика на производствената рен-
табилност (отношението на масата на печалбата
към производствените фондове или към активите).

Инфлацията отхвърля тази естествена връз-
ка и откъсва динамиката на процента от динамика-
та на рентабилността на реалния сектор. Това во-
ди до резки колебания в ставката на този процент и
нивото на рентабилност. Тези колебания често са
разнопосочни, техните случайни съчетания могат
напълно да ликвидират рентабилността или същес-
твено да я снижат, а могат и да я повишат незави-
симо от технико-икономическите и организацион-
ни сътресения в производството. Инфлационният
ръст на цените в първоначалния си стадий (5-10%
годишно) в съответствие с формулата на Фишер
води до разминаване между номиналната и реал-
ната ставка на процента. За да може кредиторът
да съхрани парите си и да получи процент, номи-
налната ставка трябва да надвишава темповете на
ценовия ръст. Това е първия етап от изкривяване
на нормалните отношения в икономиката. Ставката
на процента нараства под влиянието на този ръст.
Създава се изкуствен, но напълно реален паричен
дефицит в икономиката.

Следващият етап настъпва когато ръстът на
цените достига 200% годишно и рязко засилва не-
равномерността на повишаването им. Очевидно е,
че колкото са по-високи темповете на инфлацията,
толкова по-сериозни са разликите при промяната
на отделните видове цени. Едновременно с това се
покачва и ставката на процента, но и се диферен-
цира от различните условия. Например, при номи-
нална ставка 110% и при инфлация 75% (годишен
ръст на цените) реалната ставка е около 20%, ко-
ето превишава рентабилността на голяма част от
предприятията. Това изключва нормалния ход на
производството, обемът му или рязко спада или

просто спира. При такива ставки предприятието не
може да взима кредити, а ако вземе не може да ги
върне. За това когато реалната процентна ставка
значително се повишава рязко се съкращава кре-
дитирането не само на инвестиции, но и на теку-
щото производство в рамките на един производст-
вен цикъл (тъй като се появява възможност за обез-
ценява не кредитите в дългосрочен план).

Възможностите на инфлацията не се изчерп-
ват с повишаването на реалната ставка на процента.
При много високи темпове на инфлацията се по-
явява противоположно явление – падане на реал-
ния процент до ниво по-малко от единица, т.е. кре-
дитора не получава изцяло своя кредит, да не гово-
рим за процентите. Обикновено се говори за въз-
никване на “отрицателен реален процент”.
Отрицателния процент би трябвало да способства
подема на производството, но на практика това не
става, тъй като този процент не е изгоден за банките.
И тъй като, подобна ситуация възниква при много
висока инфлация, решаващо значение има срока
за кредитиране. Той се съкращава до 1-2 месеца
(в съответствие с нарастващите рискове) и не се
вписва в технологичните срокове за оборот на сред-
ствата на предприятията. По такъв начин, при този
вариант съотношението между процентната став-
ка и нивото на инфлацията обема на кредитите в
реалния сектор се съкращава до нищожни размери.
С това се обяснява до голяма степен лошото със-
тояние на българската промишленост и на други
отрасли от реалния сектор. Заедно с това, възник-
ването на отрицателния процент в рамките на хи-
перинфлацията може да се разглежда като сери-
озен сигнал за неприемливостта на възникналото
икономическо състояние за обществото. Отри-
цателните ставки на процента са средство за заба-
вяне на хиперинфлацията. Ако нарастващите тем-
пове на увеличаване на цените се съпровождаше
със съответното увеличение на процентните став-
ки до тяхното “положително” равнище, то и без ви-
соките темпове на инфлацията те биха станали още
по-големи. Така би възникнал, например, обратна
положителна връзка, представляваща опасност за
икономическата система и обществото като цяло.
При такова галопиране на цените и процентните
ставки би се прекратила нормалната икономичес-
ка дейност.

Банковата система при висока инфлация съх-
ранява своята работоспособност, въпреки отрица-
телните процентни ставки, тъй като тя работи като
посредник и продължава да има изгода за сметка
на разликата в процентните ставки по активите и
пасивите на операциите. Но ситуацията става мно-
го напрегната и трябва да се добави като минимум
стабилизация на темповете на ръст на инфлаци-
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ята с тяхното по-нататъшно съкращаване. Нещо
подобно се случва в България през 1994-1995 г.,
когато се възстановиха положителните процентни
ставки. Друга причина за устойчивостта на банко-
вата система е нейната дейност с финансовия сек-
тор на стопанството. При нормални условия (при
инфлация не повече от 3-5% годишно) финансови-
те спекулации (продажба на пари, пускане на цен-
ни книжа и други мероприятия) в крайна сметка пре-
чат на производството и неговата рентабилност.
Прекалено големият ръст на борсовите курсове на
ценните книжа, в крайна сметка, трябва да се опре
на реалната ограничена норма на рентабилността,
свързана с производството и предлагане на услуги.
При инфлация цените се покачват, а по своята същ-
ност имитират увеличение на обема и повишаване
ефективността на производството. Илюзорните про-
мени в икономическите показатели пораждат но-
минална печалба и ръст на дохода. За това в усло-
вия на инфлация най-ефективни са именно финан-
сово-паричните и посредническо-търговските
операции, тъй като те изискват минимално (в срав-
нение с производството и строителството) време
за тяхното осъществяване. Съсредоточавайки се в
сферата на бързия оборот, свободния паричен ка-
питал още повече подкопава основите на произ-
водството, неговия растеж и ефективност.

Увеличаването на процентните ставки и коле-
банията на рентабилността дезорганизират произ-
водството, голямата инфлация подкопава икономи-

ческите основи на обществото. Образуващата се
при стабилни или умерено растящи цени “естест-
вената” норма на рентабилност се уповава на ре-
ализираните в производството научни и техноло-
гични достижения, на апробираните схеми за съз-
даване и реализация на продукцията. Тази норма
служи за стимул и ориентация за по-нататъшно раз-
витие на производството, създаване на продукция
и услуги. Инфлацията прекратява тези зависимости.
Рентабилността започва да зависи не от усилията
на предприемача, не от изпълнителя в производст-
вото на научни и технологични открития, а от цено-
вата игра и свързаната с това процентна динамика
като възниква неустойчивост и общо понижаване
на рентабилността.

Преодоляването на инфлацията е условие за
нормално икономическо развитие. Но понижаване-
то на инфлацията не трябва да се разглежда като
самоцел, като способ за автоматичен подем на
производството. Процесите за понижаване на инф-
лацията и подем на производството трябва да се
случват едновременно, тъй като те се обуславят
взаимно. Това е особено нагледно в българските
условия. Продължителната инфлация в България е
следствие на неудачна обща икономическа
политика, на липса на обезпечаване на ръста на
производството, а примитивното “подтискане” на
паричната маса даде само временен ефект за по-
нижаване на инфлацията.
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ABSTRACT

The article is focused on the nature and measurement of inflation. The social consequences of inflation have been
analysed. Conclusions have been drawn about the types of inflation and their specific manifestations in relation to
economic dynamics. Certain conceptual issues related to the economic growth have been presented too.




