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Настоящата разработка има за цел да се изясни икономическата същност на лизинга, като алтернатива за
финансиране на придобиването на основни средства в горското стопанство. Така ще се изяснят предимствата на
лизинга пред другите възможности на финансиране в сектора горско стопанство.

В годините след въвеждането на системата на паричен съвет, лизингът доказа своята състоятелност във
всички области на икономиката. Във времето, когато банковата система се стабилизираше и започна да се
развива, а инвестиционното кредитиране беше ограничено, лизингът се оказа най-достъпната форма на ефектив-
но финансиране.

Изключително важните задачи, които стоят за решаване през сектора горско стопанство, могат да се решат
само чрез внедряване на високотехнологично оборудване. Основен проблем в сектора е перманентният недоста-
тък на финансови средства за обновление на основните средства.
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Изключително важните задачи, които стоят за
решаване през сектора горско стопанство, преди и
след приемането на страната за редовен член на
Европейския съюз, могат да се решат само чрез
внедряване на високотехнологично оборудване.
Основен проблем в сектора е перманентният не-
достатък на свободен финансов ресурс за обнов-
ление на основните средства.

В годините след въвеждането на системата
на паричен съвет, лизингът доказа своята състо-
ятелност във всички области на икономиката. Във
времето, когато банковата система се стабилизи-
раше и започна да се развива, а инвестиционното
кредитиране беше ограничено, лизингът се оказа
най-достъпната форма на ефективно финансиране.

Настоящата разработка има за цел да се изяс-
ни икономическата същност на лизинга, като ал-
тернатива за финансиране на придобиването на ос-
новни средства в горското стопанство. Така ще се
изяснят предимствата на лизинга пред другите въз-
можности на финансиране в сектора горско сто-
панство.

Още Аристотел е казал, че “богатството е в
ползуването, а не в правото на собственост”. Тази
фраза много точно определя основната идея на
лизинга. Терминът “лизинг” е чуждица в българс-
кия език и произлиза от английската дума lease,
което означава наем, а leasing – наемане, арендо-
ване.  Възниква въпросът за разликата между на-
ем и лизинг. Приликата е много голяма, но ги раз-
личават следните три специфични особености:

- срока на действие на договора – при лизинга
той е неограничен, докато при наемът – според ЗЗД
не може да бъде за повече от 10 години;

- разходите за поддръжка на активите – при
лизинга всички разходи са за сметка на
лизингополучателя, докато при наема само консу-
мативните разходи са за сметка на наемателя, ос-
таналите за сметка на наемодателя;

- преотдаване под наем – лизингополучателят
може да отдава под сублизинг актива само със съг-
ласието на лизингодателя, докато наемателят мо-
же да предостави под наем части от наетия актив
без съгласието на наемодателя.

Според изследователи, наемането, като фор-
ма на стопански взаимоотношения или първооб-
раз на лизингови сделки, е било известно близо
2 000 години пр. н. е. Има открити свидетелства в
древния шумерски град Ур, за ползуването под на-
ем на селскостопански оръдия на труда, водни
източници, волове и др. Древногръцките, римските
и египетските цивилизации, са смятали отдаване-
то под наем на оборудване, земя и животни за прив-
лекателен и достъпен начин за обръщението им.
Прославилите се като отлични моряци и търговци
древни финикийци, вземали под наем плавателни
съдове, което по своята икономическа и правна същ-
ност е сходно с класическата форма на съвремен-
ният лизинг. Има исторически свидетелства за това,
че под наем са се ползували не само различни ви-
дове селскостопанска техника и занаятчийско
оборудване, но дори и военна техника и екипировка.
Така например през 1066 год. Вилхелм Завоевателя
взел под наем от нормандските корабовладелци
кораби, с цел да завоюва Британските острови. Във
Венеция през същия ХІ-ти век, съществували сдел-
ки сходни с лизинга. Венецианските корабовладел-
ци са давали под наем на търговци много скъпи за
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времето си котви. След приключване на плаването,
те били връщани на корабовладелците, които отно-
во ги давали под наем.

Понятието лизинг за първи път е било употре-
бено през 1877 год., когато телефонната компа-
ния “Бел” взела решение не само да продава, а и
да дава под наем телефонните си апарати, т.е. да
ги предоставя в офиси и домове срещу заплащане
на определени вноски и след изплащането те ста-
вали  собственост на ползвателите.

Лизингът е вид инвестиционна дейност, със-
тояща се от комплекс от имуществени и икономи-
чески отношения, възникващи във връзка с придо-
биването на собственост върху имущество (обект
на лизинга) и въз основа на договор, предаването
му за ползуване на трети лица срещу определено
заплащане, за определен срок и при определени
условия, залегнали в договора, със или без право
на последващо закупуване.

Класическият лизинг има тристранен харак-
тер на взаимоотношения между следните три
субекти: лизингодател, лизингополучател и търго-
вец (доставчик)

Лизингодател (собственик на имуществото) –
лице, което специално придобива имущество за от-
даване за временно ползуване. Лизингодател мо-
же да бъде физическо или юридическо лице, което
за сметка на привлечени или собствени средства,
придобива в хода на реализация на лизинговата
сделка в собственост имущество и го предоставя в
качеството на обект на лизинга на лизингополуча-
теля срещу определено заплащане, за определен
срок и при определени условия за временно владе-
ене и ползуване.

Лизингополучател (ползвател на имущество-
то) – лице, получаващо имуществото за временно
владеене и ползуване. Лизингополучател може да
бъде физическо или юридическо лице, което в съ-
ответствие с договора за лизинг приема имущество-
то, предмет на лизинга срещу определено заплаща-
не, за определен срок и при определени условия за
временно владеене и ползуване в съответствие с
лизинговия договор.

Търговец (доставчик) – лице, продаващо

имущество, което е обект на лизинга. Търговец
(доставчик) може да бъде физическо или юриди-
ческо лице, което в съответствие с договор за по-
купко-продажба с лизингодателя му продава в оп-
ределен срок произведеното или закупеното от не-
го имущество, което е предмет на лизинга.

Участието на три субекта в лизинговата сдел-
ка е отличителната черта от обикновеният наем,
при който участвуват два субекта: наемодател и
наемател

При наема наемодателя придобива имущест-
вото на свой риск, а не по поръчка на наемателя.

Трябва да се разграничат икономическата и
правната същност на понятието „лизинг”. От глед-
на точка на икономистите лизингът има ярко изра-
зено инвестиционно направление. Основната харак-
теристика или икономическата същност на лизин-
га като форма на осигуряване на финансови сред-
ства или капитали за финансиране и инвестиране
се свежда главно до това, че с много по-малко ка-
питали могат да се набавят и осигурят повече ве-
ществени фактори на производството, т.е. срещу
заплащане на определени вноски лизингополуча-
телят придобива правото да ползува определен
актив, а не собствеността върху него. До края на
лизинговия срок, собственик на актива остава
лизингодателя. Така при осъществяване на лизин-
гови сделки задължителен елемент е инвестиране-
то за придобиване на основни средства (предмет
на лизинга). Лизинговите сделки в повечето случаи
се осъществяват от финансови или инвестиционни
организации при това инвестирането на парични
средства е съпроводено с различни видове рискове.

От правна гледна точка лизингът е наемане,
арендоване. От тази гледна точка, на имуществе-
ните отношения, лизинговата сделка се състои от
две взаимосвързани отношения: отношения на по-
купко-продажба и отношения свързани с времен-
ното използуване на имуществото.

В условията на реална пазарна икономика, за
да може лизингът да бъде признат и да получи ши-
роко разпространение е необходимо да се възпри-
ема като инвестиционен механизъм. Лизингът е
именно този инвестиционен механизъм, който на-
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мира все по-широко приложение в практиката, за-
щото реално допринася за взаимна изгода на всич-
ки участници в договорните отношения.

Лизинговите сделки могат да имат различни
схеми. Ще обърнем внимание на двете най-често
срещани, които могат да послужат на фирмите от
сектора горско стопанство. (Схема на лизингова
сделка – вариант № 1)

1. Бъдещият лизингополучател, който се нуж-

дае от определено имущество, самостоятелно из-
бира доставчика, който разполага със него.

2. Лизингополучателят се обръща към бъде-
щият лизингодател с молба за неговото участие в
сделката.

3-4. Лизингодателят купува от доставчика из-
браното от лизингополучателя имущество.

5. Лизингодателя предава имуществото на ли-
зингополучателя по уговорените условия.

Схема на лизингова сделка – вариант № 2

ЛИЗИНГОДАТЕЛ 

ТЪРГОВЕЦ (ДОСТАВЧИК) ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛ 

14 2 - 3 

1. Бъдещият лизингополучател, който се нуж-
дае от определено имущество, се обръща към ли-
зингодателя и му поръчва да избере доставчик.

2-3. Лизингодателят намира доставчик и ку-
пува от него имуществото.

4. Лизингодателя предава имуществото на ли-
зингополучателя по уговорените условия.

Съгласно действащото българско законода-
телство, лизингът е споразумение, по силата на
което лизингодателят предоставя на лизингополу-
чателя правото на ползуване на определен актив
срещу възнаграждение. Правната уредба на лизин-
га е напълно адекватна на българските условия и в
същото време съответства на международните ак-
тове в тази област. По смисъла на Търговския
закон(ТЗ), договорът за лизинг е търговска сделка.
С конкретни членове на ТЗ са регламентирани два-
та основни договора за финансов и оперативен
лизинг. Поради това, че има известно сходство меж-
ду правоотношенията по договор за лизинг и при
тези, уреждани чрез договор за наем, при лизинго-
вите сделки са валидни и разпоредбите на Закона
за задълженията и договорите (най-вече при фи-
нансовия лизинг). Счетоводното и данъчното отчи-
тане на лизинга е уредено, както с Националния
счетоводен стандарт, така и със Закона за данък
върху добавената стойност и подзаконовите нор-
мативни актове по неговото прилатане.

Според най-разпространената класификация,
формите на лизингово финансиране са:

Финансов (капиталов) лизинг наричан още не-
анулируем – лизингополучателят има право да при-
добие ползувания от него актив в края на лизинго-
вия период. При финансовият лизинг в основни ли-

нии всички рискове и изгоди свързани със собстве-
ността върху актива се прехвърлят на лизинго-
получателя. От гледна точка на лизингополучателя
финансовият лизинг изглежда като покупка на оп-
ределен актив на разсрочено плащане. Най-разп-
ространеният тип финансов лизинг е прекият
лизинг. Това е най-опростената “класическата” опе-
рация при която лизингополучателят придобива пра-
вото от лизингодателя да използува определен
актив, който преди това не е притежавал. Плаща-
нията при финансовият лизинг се състоят от два
елемента – главница и лихва. Най-популярната схе-
ма на лизингови вноски е на анюитетни (равни) ме-
сечни погасявания. При анюитетните вноски пър-
воначалните плащания съдържат по-голяма част от
лихвата и по-малка от главницата, а в следващите
вноски съответно частта на лихвата намалява, а
се увеличава частта на главницата.

Оперативен лизинг наричан още анулируем  –
лизингополучателят ползува определен актив, като
заплаща регулярна парична вноска като наем за
това и никога няма да придобие собствеността върху
този актив. Оперативния лизинг се прилага при спе-
циализирано оборудване, подлежащо на бързо мо-
рално изхабяване и с добре развит вторичен пазар.
Лизинговите плащания само отчасти покриват раз-
ходите на лизингодателя, за това след изтичане на
срока на лизинга, активът в повечето случаи се про-
дава или преотдава отново на лизинг. От гледна
точка на лизингополучателя оперативният лизинг из-
глежда като наемане на актив за определен пери-
од от време. Лизинговите плащания при оператив-
ния лизинг не се разглеждат като съставени от глав-
ница и лихва. Те представляват вноски, които включ-
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ват разходите и очакваната печалба от лизинго-
дателят;

Инвентарен лизинг – особена форма на фи-
нансов лизинг за финансиране на инвентарните за-
паси на фирма, занимаваща се с търговия;

Реверсивен лизинг – след извършена вече по-
купка на активи, фирмата изпитва недостиг на фи-
нансов ресурс, тогава тя продава на лизингова ком-
пания закупения актив и го получава обратно на
лизинг, като по този начин се освобождават необ-
ходимите финансови средства.

В практиката финансовият лизинг се прилага
в контекста на различни споразумения между ли-
зингодателя и лизингополучателя. В резултат на ко-
ето се обособяват няколко типа лизингови операции:

- пряк лизинг – лизингополучателят придоби-
ва правото от лизингодателя да ползува актив, кой-
то преди това не е притежавал;

- обратен лизинг – същността му се състои в
продажбата на актив от неговия собственик на
лизингодателя, който от своя страна му го отдава
под лизинг;

- ливъридж лизинг – лизингодателят отдава ак-
тив на лизингополучателя, но за да го закупи е из-
ползувал кредит от трета страна;

- лизинг на доставчика – фирма производител
продава на лизингова компания имущество и полу-
чава веднага стойността му. Същевременно про-
изводителят наема същия актив и го отдава на суб-
лизинг на краен лизингополучател;

- експортен лизинг – тристранна сделка при
която лизингодателят закупува имущество от про-
изводител в своята страна и го отдава на лизинго-
получател в друга страна;

- транзитен лизинг – лизингодателят, лизинго-
получателят и доставчикът на актива са от три раз-
лични страни с подходящи финансови, данъчни и
валутни условия.

- лизинг от първа ръка – лизинг при който ак-
тивът не е бил използуван преди това;

- лизинг от втора ръка – лизинг при който ак-
тивът е бил използуван преди това, но е със запа-
зени потребителски качества;

- нето лизинг – лизингополучателят поема
всички рискове и задължения, свързани със собст-
веността и експлоатацията на актива;

- “мокър” лизинг – лизингодателят поема всич-
ки рискове и задължения, свързани със собстве-
ността и експлоатацията на актива.

Следователно лизингът е хибриден инстру-
мент (наем-покупка), който е алтернатива на тра-
диционното банково финансиране. За разлика от
последното, изискуемите документи са много по-
малко и процедурата по финализиране на сделка-
та е много по-бърза. Съществено предимство на

лизинга са данъчните облекчения дотолкова, докол-
кото лизинговите вноски (изцяло или частично) се
третират като присъщи разходи. Поради  нараст-
налото значение на лизинга у нас през 1998г. е
издаден специален Национален счетоводен стан-
дарт – отчитане на лизинговите договори. В него е
дефиниран лизинговият договор като споразумение,
по силата на което наемодателят предоставя на на-
емателя правото на ползуване на определен актив
за договорен срок (със или без клауза за обратно
връщане) срещу уговорено възнаграждение (наем)
и лизинговите вноски и лихвите, свързани с тях, се
приспадат от печалбата преди нейното облагане с
данък при условия, регламентирани от данъчното
законодателство.

Лизингът позволява по най-добрия начин да се
съгласуват интересите на производителите и
потребителите. При лизинговите схеми лизингопо-
лучателят получава редица съществени
преимущества, които позволяват да се минимизи-
рат разходите, както по време на действие на ли-
зинговия договор, така и след изтичането му.

Практически фирмите от сектора горско сто-
панство могат да придобият всяко основно средст-
во, (специализирани машини, като: трактори – гор-
ски вариант, въжени линии, товарни кранове, авто-
мобили с висока проходимост- оборудвани с лебед-
ки, кранове и др., моторни триони, фургони и др.),
което може да бъде използувано за производстве-
на дейност и закупено в рамките на установените
условия на финансиране. Те сами избират иму-
ществото, което им е нужно да бъде лизинговано,
избират доставчика (търговеца) чийто условия най-
добре ги устройват, а лизинговата компания го за-
купува и им го предоставя за ползуване. Ако фир-
мата се затруднява в избора на доставчик, то ли-
зингодателя предлага конкретни възможности за
най-добро решение на въпроса.

Трябва да се знае, че лизингодателят има и
задължението за доставка на имуществото на оп-
ределено място, монтаж и пускане в експлоатация.
В задълженията на лизингополучателя  влиза заст-
раховането на имуществото, за негова сметка, по-
ради факта, че при лизинга рискът от повреждане,
кражба или унищожаване се носи изцяло от него.

Ръководствата на фирмите от сектора горско
стопанство много добре трябва да са информирани,
че неизпълнението, на което и да е от договорени-
те задължения, води до санкции. Неизпълнението
от страна на лизингополучателя да заплаща лизин-
говите вноски на падежа, посочен в лизинговия
договор, води до заплащане на неустойка в размер
договорен от страните по договора, която се начис-
лява за всеки ден на забавено изпълнение на за-
дължението за плащане. Неизпълнението на



242 Никола Стоянов, Ангел Петков, Владимир Пиралков

задълженията, на която и да е от страните по
договора, дава възможност насрещната изправна
страна, да предприеме действия по разваляне на
договора за лизинг и да търси обезщетение за вре-
дите от неизпълнението на договора. Когато лизин-
гополучателя пропусне няколко последователни
вноски, лизингодателя може да си вземе предос-
тавеното за ползуване имущество, за което не са
необходими никакви процедурни решения, защото
собствеността е негова, а всички направени до мо-
мента лизингови вноски се считат за наем за
ползуване.

По същество лизингът е най-изгодната и ра-
ционална форма на кредит, максимално удобна за
фирмите, както от гледна точка на данъчното
облагане, така и в смисъл на организационно-уп-
равленска ефективност. Управленските екипи на
фирмите от сектора горско стопанство, трябва да
съсредоточат усилията си само в решаване на въп-
росите на производството, а финансовите,
юридическите, маркетинговите, данъчните и дру-
гите въпроси, свързани с придобиването на основ-
ни средства за производство, трябва да се реша-
ват от специализирани звена. Такива могат да бъ-
дат лизинговите компании.

Лизингът може да се нарече и съвършена фор-
ма на банков кредит, специално предназначен за
инвестиране на парични средства в техническото
преоборудване и разширяването на производството.

На настоящия етап, фирмите от сектора гор-
ско стопанство, придобиват основни средства за
сметка на собствен финансов ресурс или в много
редки случаи с банков кредит. Това е така поради
недостатъчната информираност и непознаването
на преимуществата на лизинга пред другите спо-
соби на финансиране. При лизинговите схеми ли-
зингополучателят получава редица съществени
преимущества, които му позволяват да минимизи-
ра разходите, както по време на действие на
договора, така и след неговото изтичане. А те ос-
новно са:

1. Лизингодателя сам решава въпроса с на-
мирането на финансов ресурс, предназначен за фи-
нансиране на лизинговата сделка.

2. Лизингодателя заплаща на търговеца
(доставчика) цялата стойност на придобиваните ос-
новни средства, а лизингополучателя му го изпла-
ща на разсрочено плащане за продължителен пе-
риод от време на договорени вноски.

3. Обикновено не е ограничена възможността
за предсрочно изплащане и съответно придобива-
не на собствеността върху основните средства.
Преимуществата за лизингополучателя са, че той
прекратява плащането на лихви и става собстве-
ник на имуществото и може да се разпорежда с

него или да го използува като обезпечение.
4. Лизинговите сделки се сключват за значи-

телно по-дълги срокове от банковите кредити.
5. Възможност за ускорена амортизация на

лизингованите основи средства и по този начин на-
маляване на облагаемата сума и намаляване на
реалното данъчно задължение и увеличаване на рен-
табилността на използуваното имущество.

6. Разширяване и модернизация на произ-
водството, поетапно обновление на материално-тех-
ническата база на фирмите от горския сектор, без
привличане на заемни средства и отклоняване на
значителни суми от оборотните средства.

7. Съхраняване на кредитната привлекател-
ност на фирмите от сектора горско стопанство, оп-
тимизирайки съотношението на собствения и прив-
лечения капитал.

8. Гъвкав погасителен план на лизинговите
вноски, което е изключително важно за фирми със
сезонен характер на производство изцяло подчи-
нен на биологичните и природо-климатичните фак-
тори за производство.

9. Получаване собствеността върху основни-
те средства по остатъчна стойност след изтичане
на договора, което на практика е на нулева стой-
ност.

10. Възможност за оказване на съдействие
от лизингодателя на фирмите от горския сектор,
за изучаване на пазара на необходимите им ос-
новни средства, избор на подходящ доставчик
(търговец), решаване на всички въпроси между ку-
пувач и продавач (сключване на договор, срокове,
неустойки, рекламации, гаранционни срокове и
всичко останало касаещо такава сделка).

11. Спестяване на време и сили от страна на
фирмите от сектора горско стопанство, поради
това, че лизингодателя изпълнява всички формал-
ности, свързани със закупуването на основните
средства – заплащане на всички митнически и да-
нъчни задължения, оформяне на митнически
документи, изпълнение на изискванията на валут-
ното законодателство, извършване на задължител-
ните регистрации (регистрацията на горската тех-
ника) и др.

Една сравнително нова и малко позната въз-
можност за финансиране на занимаващите се с
бизнес в горското стопанство е закупуването на ос-
новни средства – техника, използувайки възмож-
ностите за финансов лизинг на проекта JOBS “Зае-
тост чрез подкрепа на бизнеса”, инициатива на
Министерство на труда и социалната политика
(МТСП), подкрепен от Програмата на ООН за раз-
витие (ПРООН). Този проект действа реално от пет
години и половина и се базира на основата на изг-
радена мрежа от 42 Агробизнес центрове, създа-
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дени предимно в малки градове, с цел да подпома-
га стартирането и укрепването на микро и малки
фирми, да насърчава разкриването на трайни ра-
ботни места в общини с висока безработица. Чрез
конкурс в тези центрове са назначени висококвали-
фицирани финансови и други специалисти, които в
продължение на около година са получили допъл-
нителна квалификация в областта на управлението
на финансови средства, разработване на бизнес-
планове, маркетингови проучвания др.

Проекта JOBS прилага схемата на типичен
финансов лизинг за закупуване на движимо иму-
щество с инвестиционна цел. Тази форма е изклю-
чително подходяща за малкия и средния бизнес с
горското стопанство, изпитващ хроничен недостиг
на финансов ресурс за инвестиционна дейност.
Условията на финансовият лизинг предлаган от
Агробизнес центровете позволяват лизинговите
вноски да се изплащат от печалбата при експло-
атацията на лизингованите активи.

Конкретните условия на финансовият лизинг
на Агробизнес центровете са:

- обект на лизинговите сделки могат да бъдат
машини и съоръжения с максимален размер на
договорената лизингова стойност 25 000 лева с
ДДС;

- първоначална вноска - не по-малко от 20 на
сто от стойността с ДДС на лизингованото оборуд-
ване;

- обект на лизинговите сделки могат да бъдат
машини и съоръжения както първа, така и втора
употреба, но за тях е необходима експертиза доказ-
ваща, че годносстта им ще надхвърли срокът на
лизинга;

- максималният срок на погасяване на лизин-
говите вноски е до 36 месеца;

- гарантиран е гратисен период от 6 месеца,
през който се погасява само договорената лихва
по лизинговите вноски (може да се ползува и на
части в завидимост от сезонността на бизнеса);

- изплащането на лизинговите вноски се из-
вършва на анюитетни (равни) месечни вноски.

- годишна лихва – основен лихвен процент
(ОЛП по данни на БНБ) плюс надбавка 10 пункта;

- размерът на лизинговите вноски включва це-
ната на закупуване, транспортни разходи, митни-
чески сборове, данъци и договорената лихва;

- обезпечение – само активът обект на лизин-
говане, застрахован в полза на Агорбизнес цен-
търа;

- прехвърляне на собствеността - Агробизнес
центъра прехвърля собствеността на актива на ли-
зингополучателя след изплащане на последната ли-
зингова вноска;

- лизингополучателя може да зачисли актива

в баланса си и да начислява амортизация от деня
на получаване на актива от лизингодателя;

Процедурата по разрешаване на лизинг е дос-
та опростена и бърза. Кандидатът за финансов ли-
зинг получава подробна консултация от специалис-
тите на Агробизнес центъра и заедно вземат ре-
шение за кандидатстване за закупуване на маши-
ни и съоръжения на лизинг. Специалистите от цен-
търа попълват всички документи необходими за
кандидатстване, които са общо 14 на брой, като
една трета от тях са фотокопия на различни доку-
менти, разработват бизнесплан, за да се прецени
възможно ли е погасяването на лизинговите внос-
ки при конкретните условия. Всичко това се извър-
шва безплатно от специалистите на центъра. Към
всеки Агробизнес център е изградена лизингова ко-
мисия от специалисти с различна квалификация,
които дори лично познават кандидатите за лизинг.
Тази комисия дава своята препоръка за разреша-
ване или отказ на лизинга. Окончателното разре-
шаване на финансовия лизинг се одобрява от цен-
трална комисия. Натрупания опит показва, че сро-
кът от първия разговор на кандидата в офиса на
Агробизнес центъра до разрешаването на финан-
совият лизинг е максимум месец.

За да се илюстрират възможностите, предла-
гани от Агробизнес центровете за подпомагане на
малка фирма, стартираща собствен бизнес в гор-
ското стопанство, предлагаме конкретен погасите-
лен план за финансов лизинг от Агробизнес цен-
тър за закупуване на основни средства - механи-
зация за дърводобив, (Таблица №1).

За да започне собствен бизнес в областта та
дърводобива - извършване на сеч и извоз на дърве-
сината до временен склад, малка фирма с 2-3 ра-
ботника е необходимо да закупи основни средства
за осъществяване на тази дейност. Фирмата ще
участвува в търгове за извършване на сеч или ще
се включва като подизпълнител съвместно с други
фирми и ще извършва своя бизнес в различни ре-
гиони на страната. За осъществяване на такава
дейност са необходими следните основни средства:
моторни триони, трактор – горски вариант, два ви-
сокопроходими товарни автомобили – един триосен
с лебедка и кран  и един двуосен и един фургон.

Малка фирма с предмет на дейност в горско-
то стопанство, може да закупи на лизинг следната
техника използувайки възможностите на Агробиз-
нес центровете:

1. Моторни триони – нови:
4 бр Х 1 250 лв/ бр. =   5 000 лева
2. Трактор – горски вариант – втора употреба

= 12 000 лева
3. Високопроходим товарен автомобил- ЗИЛ

131, триосен с лебедка и кран – втора употреба
=   7 500 лева
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4. Високопроходим товарен автомобил-
ГАЗ 66, двуосен с лебедка  – втора употреба

=   6 000 лева
5. Фургон – втора употреба

=      750 лева
——————————————————

Всичко:    31 250 лева

Посочените цени на основните средства са
крайни, т.е. с включен ДДС. Машините втора упот-
реба са оценени от експерти-ценители, които са

определили цените и въз основа на оценката гаран-
тират, че машините могат да работят най-малко
36 месеца, колкото е срокът на лизинга.

Както се вижда общата сума на инвестицията
е 31 250 лева. Собственото участие  на фирмата
ще бъде в размер на 6 250 лева – 20% от
инвестицията, а размера на лизинга ще бъде 80%
от инвестицията или 25 000 лева. Така се изпъл-
нява изискването на програма JOBS за размер на
собственото участие и размер на лизинга.

Таблица № 1. Погасителен план на финансов лизинг за закупуване на основни средства за
дърводобив

Месеци Показатели 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Финансов лизинг 25000,00 25000,00 25000,00 25000,00 25000,00 25000,00 24286,71 23565,93 22837,58 
Лихва (ОЛП + 10 = 2,6% 
+ 10 = 12,6% : 12 м = 
1,05%) 

262,50 262,50 262,50 262,50 262,50 262,50 262,50 255,01 247,44 

Главница 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 713,29 720,78 728,35 
Обща сума на дълга 262,50 262,50 262,50 262,50 262,50 262,50 975,79 975,79 975,79 

  
Месеци Показатели 10 11 12 13 14 15 16 17 18 

Финансов лизинг 22101,58 21357,86 20606,33 19846,91 19079,51 18304,05 17520,45 16728,62 15928,48 
Лихва (ОЛП + 10 = 2,6% 
+ 10 = 12,6% : 12 м = 
1,05%) 

239,79 232,07 224,26 216,37 208,39 200,33 192,19 183,96 175,65 

Главница 736,00 743,72 751,53 759,42 767,40 775,46 783,60 791,83 800,14 
Обща сума на дълга 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 

  
Месеци Показатели 

19 20 21 22 23 24 25 26 27 
Финансов лизинг 15119,94 14302,91 13477,30 12643,02 11799,98 10948,09 10087,25 9217,38 8338,37 
Лихва (ОЛП + 10 = 2,6% 
+ 10 = 12,6% : 12 м = 
1,05%) 

167,25 158,76 150,18 141,51 132,75 123,90 114,95 105,92 96,78 

Главница 808,54 817,03 825,61 834,28 843,04 851,89 860,84 869,87 879,01 
Обща сума на дълга 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 975,79 

Месеци Показатели 
28 29 30 31 32 33 34 35 36 

Финансов лизинг 7450,13 6552,57 5645,58 4728,97 3802,84 2866,98 1921,29 965,67 0,00 
Лихва (ОЛП + 10 = 2,6% 
+ 10 = 12,6% : 12 м = 
1,05%) 

87,55 78,23 68,80 59,28 49,66 39,93 30,10 20,17 10,14 

Главница 888,24 897,56 906,99 916,61 926,13 935,86 945,69 955,62 965,67 
Обща сума на дълга 975,79 975,79 975,79 975,89 975,79 975,79 975,79 975,79 975,81 

Условията на финансовият лизинг са:
- размер на финансовият лизинг - 25 000 лева;
- първоначалната вноска - собственото учас-

тие на лизингополучателя е в размер на 6 250 ле-
ва – 20 % със ДДС от стойността на основните
средства;

- срок за погасяване – 36 месеца;
- шест месеца гратисен период – през който

ежемесечно се погасява договорената лихва;
- погасяване на главницата – на 30 анюитет-

ни (равни) месечни вноски от 7-тия до 36-тия месец;
- годишна лихва – Основен лихвен процент (по

данни на БНБ) плюс надбавка 10 пункта. Погаси-

телният план е разработен при ОЛП ,6%. Месеч-
ната лихва е 1,05% (2,6%+10%=12,6% : 12 ме-
сеца = 1,05%).

Анализът на информацията в Таблица №1
показва, че условията за финансов лизиг на
Агробизнес центровете за закупуване на основни
средства за извършване на дърводобив, са конку-
рентни на възможностите предлагани от другите
финансово-кредитни институции. Предимствата на
финансовият лизинг на проекта JOBS “Заетост чрез
подкрепа на бизнеса”, подкрепен от програмата на
ООН за развитие за закупуването на техника са:

1. Включване в инвестиционния проект, със-
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тоящ се от финансов лизинг - предоставен от ли-
зингодателя и собствено участие на
лизингополучателя, на цялата стойност на маши-
ните и съоръженията, включително цената на
закупуване, транспортните разходи, митническите
сборове, ДДС и други данъци;

2. Малък размер на първоначалната вноска –
20 на сто от стойността на актива, включително и
ДДС;

3. Безплатни консултации и попълване на до-
кументите от специалистите на Агробизнес центро-
вете;

4. Безплатно разработване на бизнесплан с
който се доказва платежоспособността на лизин-
гополучателя или аргументирано се обосновава от-
каз – ако не е възможно при конкретните условия
погасяване на лизинговите вноски;

5. Кратки срокове за финализиране на сдел-
ката;

6. Лизинговите комисии са много близо до
кандидатите и познават условията на района и до-
ри самите лизингополучатели;

7. Агробизнес центърът закупува актива и го
предоставя под наем за ползуване от лизингополу-
чателя и прехвърля собствеността след погасява-
не на последната договорена лизингова вноска, но
лизингополучателя може да зачисли актива в ба-
ланса си и да начислява амортизация. При непла-
тежоспособност от негова страна центърът прода-

ва актива или го лизингова на остатъчната стойност
на нов клиент;

8. Осигурен е шестмесечен гратисен период,
което позволява лизинговите вноски да се изпла-
щат от печалбата при експлоатацията на актива;

В заключение смятаме, че не е задължително
фирмите от сектора горско стопанство, които не
разполагат със достатъчно собствен финансов ре-
сурс за закупуването на основни средства за
производство, да притежават собствено имущество,
за да работят и да създават доход и да формират
печалба. Необходимо е да имат правото да изпол-
зуват това имущество за определен срок.
Механизмите на лизинга позволяват на такива фир-
ми да получат правото на ползуване на необходи-
мите основни средства за производство за опреде-
лен срок, при определено заплащане и при опре-
делени условия. Предвижда се възможност след
изтичане на срока на договора собствеността вър-
ху имуществото да се прехвърли на фирмата ко-
ято го е ползувала.

На настоящия етап лизингът е един от най-
ефективните финансови инструменти, предоставя-
щи реална възможност на фирмите от горскосто-
панския сектор да придобият и обновят своите ос-
новни средства за производство, да повишат кон-
курентноспособността на произвежданата продук-
ция и да снижат данъчните и оперативните си
разходи.
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ABSTRACT

The aim of this paper is to clarify the economic essence of leasing as an alternative for financing the acquiring of
fixed assets in the forestry sector. It clarifies the advantages of leasing in comparison with others possibilities for
financing the forestry sector.

In the years after introducing the Money Council system the leasing proved   its acceptability in all fields of
economics. During the times, when the bank system was stabilizing and beginning to develop and the credits were
limited, the leasing proved to be more accessible form for effective financing.

Exceptionally important tasks, which can decide the forestry sector, can be solved only by introducing higher
technological equipment. The basic problem for the sector is the permanent insufficiency of financial means for renovat-
ing the fixed assets.




